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Cultivando o
networking

» “Networking” é uma expressio eminglés relacionada a
capacidade que uma pessoa tem de estabelecer uma rede
contatos profissionais. . um conceito muito utilizado por
especialistas de recursos humanos, principalmente quando
estao falando sobre recolocagdo no mercado de trabalho.
Porém, o bom uso do networking também é fundamental
para o sucesso dos empreendedores nos seus negocios,
principalmente daqueles de menor porte.

Para algumas atividades, a indicago de conhecidos e
parceiros é uma das principais fontes de potenciais clientes.
Aimportincia desse canal na geraciio de negocios é intensi-
ficada nos pequenos empreendimentos, j& que eles, nor-
malmente, possuem recursos limitados para publicidade e
marketing. Outro exemplo de beneficio do networking se
verifica na estrutura de custos. Pequenos negécios, em
geral, tém menor poder de barganha frente a fomecedores,
e nesse caso, bons contatos podem ajudar a aumentar as
opcdes disponiveis e eriar alternativas até entéo desconhe-
cidas. Mas é preciso ficar atento: quantidade niio é sinéni-
mo de qualidade. Com todas as possibilidades de ganhos
com o networking, € tentador imaginar que uma rede com
muitos contatos esteja diretamente relacionada aos benefi-

cios obtidos a partir dela. Entretanto, a construcio de um
bom networking envolve muito mais a qualidade dos conta-
tos que o empreendedor cultiva, em vez de a quantidade
deles. O desafio ndo estd em aumentar o nimero de conta-
tos da sua rede, mas em garantir que cada um deles tenha
um significado para vocé e para seu negécio.

Redes sociais, como o Linkedin, sdo frequentemente
citadas como boas ferramentas para o networking. No
entanto, a cultura dos brasileiros é considerada coletivista e
avessaa incertezas. Nos damos muito importéncia ao rela-
cionamento ¢ & confianca, dois valores dificiimente con-
quistados apenas no mundo virtual. Além disso, o
networking de qualidade é uma via de mdo dupla. Nao se
deve apenas esperar colher beneficios dos nossos contatos:
€ preciso estar a disposicdo para ajudar sempre que possivel
e necessario. Se vocé é um empreendedor e gostaria de
melhorar seu networking, comece se envolvendo mais com
aentidade empresarial do seu setor. Associagdes, cooperati-
vas, federacdes, sindicados patronais estio disponfveis em
diversas regides do estado. Além disso, diferentes entidades
governamentais e nio-governamentais retimem grupos de
empreendedores com interesses afins para capacitagbes,
rodadas de negdcios, comitivas, entre outros. T
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